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Sa hdaroptimerar vi

din bostadsforsaljning




forsta intryck a ket positiv och vi
var ndjda under hela processens gang. Abel
ar en érlig, noggrann och empatisk person.
Han har en stark kommunikativ fdrmaga och
man ar alltid informerad om vad status &r.

Jag rekommenderar starkt Abel Tekeste till
den som vill ha ett lyckat bostadskop eller en
lyckad forséljning. Abel ser till att ditt salj eller
kdp blir till en spannande resa, istéllet for en
bdrda.”

- Séljare pa Luthagsesplanaden 10B

Abel Tekeste

Reg. Fastighetsmaklare

Jag besitter god lokalkdnnedom da jag ar uppvéaxt i Uppsala och arbetat

som fastighetsméklare sedan 2008.

For att uppna béasta mojliga resultat vid din férsaljning galler det att
valja ratt maklare. Genom att vara engagerad och 6dmjuk vill jag hjalpa
mina kunder att uppna detta. Kontakta garna mig om du funderar pa att

forandra ditt boende!






wider(}

vart CSR-engagemang

Vart CSR-engagemang ska bidra till en béattre
varld utifran tre olika perspektiv: "people,
planet, profit”. Det ska vara bra fér manniskor
aven utanfor var organisation, bra for var varld
och vara lénsamt.

Ibland g&r vi bra saker som vi kan beratta om
for andra, ibland gor vi bra saker tillsammans
med andra som de kan beratta om. Ibland gor
vi bra saker bara for att vi vill men vi maste inte
alltid berétta om det.

V/:,ofm
Stad/Smareron



Widerlov

Som vi ser det ska bostadsafféren vara trygg, smidig och alltid medféra béasta maéjliga férsaljningsresultat.
Darfor utvecklar vi hela tiden vara méklartjanster. Naturligtvis utifrdn vad vara kunder och medarbetare
efterfragar, och alltid med malet att dvertraffa allas forvantningar. Vi erbjuder vara kunder ett férsprang pa
bostadsmarknaden, och det tanker vi fortsatta med. Valkommen till Widerl6v.

Att valja ratt méklare ar helt avgérande for
en framgangsrik bostadsaffar. Och detta &r
sarskilt viktigt i ett krAvande marknadslage.
En lyckad bostadsaffar handlar om
engagemang, passion, hart arbete och inte
minst kompetens hos méklaren.

Viljan att utveckla, bade manniskor och
processer, gar som en roéd trad genom
Widerldvs historia och utveckling. Widerlév
startades 1995 av mig, Tomas, och min bror
Stefan Widerldv. Vi har tilldelats Dagens
Industris Gasellpris for var snabba och
starka tillvaxt. Idag ar vi med vara atta
kontor och éver 100 medarbetare, Sveriges
nast storsta privatagda méaklarfirma.

Vi pa Widerloév &r Uppsalas mest anlitade
méklarfirma, och har varit det varje ar sedan
2007. Hos oss finns nagra av Uppsalas
absolut basta méklare och dessutom ett helt
team av duktiga medarbetare till din tjanst.
Oavsett om du vill kdpa, sélja eller behover
en vardering av din bostad sa kan du alltid
rékna med lite mer hos o0ss.

Tomas Widerldv
Medgrundare
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Deals

widerlov:. ¢

BYGGVARUHUS

Beijer Byggmaterial

15% pé lagerlagda varor

Du som kund far dven
tillgang till appen Qlip.

Din méaklare berattar mer.

Marknadsforing

Vill du synas dér képarna finns? |dag ar den digitala
marknadsféringen extremt viktig for synbarhet. Igar var
tidningen det forsta vi laste pa morgonen. Idag plockar vi
upp mobilen. Darfér erbjuder vi en bostadsannonsering
med starkt digitalt fokus och bred spridning. Din bostad
presenteras dar din kdpare ror sig online, bade i sociala
medier, nyhetssajter och sjalvklart bostadssajter.

Var mediamix sékerstaller att spekulanten traffas av din
bostadsannons upprepade ganger. Det 6kar chanserna
att vi far nojet att valkomna den personen nar det &r dags
for visning.

+ widerlov.se «  Hemnet.se
* Intressebanken + Instagram
+  Facebook - Booli.se

- Aftonbladet.mobil - Boneo

widerlév-.- intressebanken SUFUNIEVINAYE
boneo booli ®hemnet @) I



VAra bostader Séljmed oss Kop bostad

Valkommen till Widerlov 2 7
Pet man gor ofta
“iman bra pa

i
‘ ~£n lyckad bostadsaffar handiarom IEte mer@ligagemang, passion och hart
g |
arbete.

w A
} N \\"';_.

= 7 Frivardering o

= L4 «
. b
M —

i

 \ _—v B T

Widerlov Forhandstips

Salj nar det ar som bast,

Du vet aldrig nar ratt kbpare dyker upp. Med Widerlév Férhandstips 6kar dina chanser att géra en
riktigt bra affar.

Vi gor klart allt du behdver for att kunna sélja din bostad och matchar den mot vart spekulantregister
Intressebanken — dven om du inte planerar att flytta just nu. Har finns fler &n 40 000 registrerade
medlemmar och med Widerlév Férhandstips nar du mest kdpsugna spekulanterna som letar bostad
i ditt omrade. Manga har kommit 1angt i sitt bostadsletande och vantar bara pa att den dar ratta
bostaden ska dyka upp i deras fléde.

Ca 15% av var érliga forséljning av bostader sker direkt genom Widerlév Férhandstips och kommer
inte ut pa den 6ppna marknaden.

Intressebanken Férhandstips- Intresse- VIP-visning Budgivning/
Befintliga kunder utskick anmalningar ]I:QrEanSsv[smng Foérhandling
kontaktas, Befintliga kunder Iotr un gr ! ‘
ma&jlighet till ev. kontaktas, méjlighet niressebanken
byte av bostad till ev. byte av
undersoks bostad undersoks
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Vi ar bist pa sociala medier

Ovriga 7%

Direkttrafik
widerlov.se
14%

Facebook och

Hemnet 18% Instagram 61%

Facebook och Instagram driver
fler besokare till bostaden an
Hemnet med var smartare
marknadsforing.

Nar andra i branschen véljer att anlita
externa leverantérer av automatiserad
marknadsforing valjer vi istallet att arbeta
med en manuell hantering av varje
annons. Effekten blir att var annonsering
I sociala medier genererar i snitt 61% av
trafiken till din bostad online.

Att vi sjalva hanterar vara
bostadsannonser manuellt innebar att
vi analyserar just din bostad och ser

hur vi marknadsfoér den pa béasta satt mot ratt malgrupp. Detta har lett till att vi &r
den dverlagset storsta aktdren bland konkurrenterna i vart omrade och vi har flest

interaktioner pa vara bostadsannonser.

Véljer du att annonsera din bostad med vart marknadsféringspaket sakerstéller du
en betydande andel fler besokare till just din forsaljning! Statistiken ar beréknad pa
hundratals bostader som vi har marknadsfért pa Facebook och Instagram och som

salts efter den 1 januari 2018.

Abel Tekeste

Q, 072-314 4033
™  abeltekeste@widerlov.se

@ Ostunagatan 1
753 23, Uppsala



Maklararvode

@ Fast procentsats

| vart maklararvode ingar alltid en komplett méaklartjanst déar vi hjalper dig med din
bostadsforsaljning, fran start till mal. Fér var méaklartjanst &r arvodet %

inklusive moms av blivande kopeskilling.

g Trappa

Ett alternativ till fast procentsats ar var trappstegsmodell. D& ar arvodet

% pa del av kdpeskilling upp till kr

% pa del av kopeskilling dverstigande kr

Provisionen enligt ovan &r inklusive moms.

Maklarassistenterna ser till att jag som méklare kan halla fullt fokus pa din affar.

Telefon: 018-55 55 55
E-post: info.uppsala@widerlov.se

Cecilia Jansson Nellie Novaky Fredrik Andersson Kersti Lychnell
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